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NUESTRA AMERICA

Grupos financieros ofrecen
créditos no tradicionales a

latinos de DC

Alex Ormaza

Washington's Yoz

nadelegaciénde Banco

SoldeBoliviallegoa DC

con el fin de materiali-
zar uno de sus mas ambiciosos
planesdecrecimiento:sualianza
con Alante, una empresa lider
enelenvioderemesasqueseha
diferenciado de suscompetido-
resporlodiversodelosservicios
que ofrece.

“Hemos también venido a
explicarle a nuestros conacio-
nales bolivianos resicdentes en
el area metropolitana de DC,
que calculamos son alrededor
de 300,000 personas, como se
pueden beneficiar de nuestro
plan para microempresarios
y como pueden, aquellos que
no tienen acceso al crédito
tradicional, construir historial
de crédito a través de nuestro
servicio”, dijo Julio C. Herbas,
gerente nacional de mercadeo
y productos de Banco Sol.

Banco Sol es una institucion
boliviana pionera que por 15
anos haestablecido unarelacion
de trabajocon 280,000 microem-
presarios bolivianos a quienes
conuncapital de $130 millones
ha logrado iniciarlos en la cul-
tura financiera bancaria.

Tanto Banco Sol como Alante
forman parte de la cadena Ac-
cionlaqueaglutinaa 26 bancos
y organizaciones de similares
caracteristicas, entre ellas esta
Mi Bancode Perti, BancoSolida-
rio de Ecuador, entre otros.

“ A través del historial de
crédito que nuestros clientes
construyan con nosotros, los
calificaremos para que opten
poruncréditodehasta $5,0007, -
dijo Herbas. “Connuestros ser-
vicios, losclientes puedenabrir
cuentas de ahorro, comprar
seguros de vida, y a su debi-
do momento tendrdn acceso a
crédito para comprar vivienda
en Bolivia”.

A pesardetenerunamarcada

Julio C. Herbas,
gerente nacional
de mercadeo y

productos de
Banco Sol.

mision civica, las institucio-
nes asociadas en este proyecto
son organizaciones con fines
de lucro. “Es importante que
tengamos un retorno en las
operaciones que nos permita
masificar los servicios”, dijo
Juan Buchenau, vicepresidente
ejecutivo de Alante. “Por otro
lado, debemos responder a
nuestro variado paquete de
inversionistas quienes ofrecen
sus capitales para que funcio-
nemos como organizaciones
de crédito”.

Laexperienciaacumulada por
BancoSol en materia de manejo
de carteras con microempresa-
rios ha hecho que se acerquen
a la institution muchas otras
organizaciones internacionales
para aprender de ella. “ Ahora
llegan a nosotros un promedio
de dos bancos por mes a capa-
citarse, son tantos que hemos
visto la necesidad de asignar
personal exclusivo para esto y
porendecobrar unacuota para
financiar la operacién de capa-
citacién”, dijo Herbas, quien
juntoal gruposeentrevistaron
con funcionarios del BID ensu
estadia en Washington DC,
entre el 8 y 13 de febrero.

Segun cifras de Banco Inte-
ramericano de Desarrollo, los
inmigrantes latinoamericanos
enviaronasus paises $45.8 mil
millones en 2004, un incremen-
todel 20 porcientoconrelacion
al ano 2003.
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A pesar de trabajar con cré-
ditos de relativa baja cuantia,
las instituciones que trabajan
con los microempresarios no
hanlogradoofrecerunatasade
interés atractiva y en muchos
casos estasnosoncompetitivas
con los intereses ofrecidos por
labanca tradicional, “debemos
tomar en cuenta que nuestros
costos son superiores porque
solo el hecho de llevar un tra-
bajo de calificacion que no es
automatizado demanda mas
mano de obra”, dijo Herbas.

Por otro lado, una de las
marcadas ventajas de estas
organizaciones es lo diversi-
ficado de su paquete acciona-
rio. “Nuestro financiamiento
viene en un 80 por ciento de
los depositos y el 20 por ciento
de bancos, financieras, indivi-
duos, locuales positive porque
de esta manera el banco no
estd sujeto a las potenciales
desestabilizaciones a las que
estan sujetas los bancos que
tienen pocos accionistas”, dijo
Herbas.

Elgrupotambiénanuncié ha-
bersidoelegido paracapacitar
la entrada a Africa de la red
Accién. “Para nosotros es una
experiencianueva, pero hemos
tenido que enfrentar condicio-
nes de trabajo dificiles por los
retos que presentan las condi-
ciones alla”, dijo Herbas.
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